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株式会社アンシアサポート
【本社】
〒370-1201 群馬県高崎市倉賀野町186-3
電話：０２７－３９５－４１３０
FAX：０２７－３９５－４１３２
【奥多野事務所】
〒370-1504 群馬県多野郡神流町万場296
電話：０２７４－５７－３３１１
FAX：０２７４－５７－３３１３

株式会社アンシアサポート 代表取締役
ファイナンシャルプランナー（日本ＦＰ協会）
損害保険トータルプランナー（日本損害保険協会）
ライフコンサルタント（生命保険協会）
証券外務員二種資格（日本証券協会）
群馬県異業種交流会ビーネット21 代表
防災士（日本防災士機構）
元損保ジャパン総合職
経営学修士

北海道生まれ 群馬県安中市在住
学生時代‥山小屋での住込みバイトにはまる

ﾋｯﾁﾊｲｸで各地を旅していた時期も‥
異業種おやじバンド：ザ・ビーネッツ所属(vo.）
趣味：仕事、旅行、読書、ｶﾊﾞﾝｴｸｻｻｲｽﾞ、腹筋
尊敬する人 ：遠藤周作氏、田坂広志氏、植松努氏

伊藤 博英 （イトウ ヒロヒデ）

携帯：090-5570-2967 携帯：090-2174-5365

2024.1１月/１２月

合 併 号

株式会社アンシアサポート
営業部長

損害保険トータルプランナー（日本損害保険協会）
トータルライフコンサルタント（生保協会認定FP）
元損保ジャパントータルライフアドバイザー

福井県生まれ 群馬県高崎市在住
学生時代･･･陸上部に所属し、１１０ｍハードルや

  走高跳に打ち込む。
趣味：仕事、映画鑑賞、お酒
特技：指体操、ルービックキューブ

（イトウ タカノリ）伊東 剛典
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須永 石崎
伊藤 伊東 清水

スペシャル対談企画 第一弾

公式キャラクター   アンシアサポート代表

アンシアマン×伊藤博英
夢の対談が実現！？

↑
会社案内は
こちらから

『オリジナルキャラクター』

2024年4月より私たちの会社の名は
「アンシアサポート」となりました。 そこで・・
社内で独自のキャラクターを作ろうという話に。

当初、私が描いた案は（１）です。
絵が得意な私の妹にお願いし
仕上がったイラストが（2）です。  

妹は学生時代に美術を学んでいたため
それだけのことはあります。
多少、良い印象に変わったと思います。

職員5人の小さな会社で
独自のキャラクターを作ろうと
普通は考えないかもしれません。

インターネットで調べると…
独自のキャラを作るにあたって
最大のハードルは・・・「費用（お金）」と。

身近な人の力を借りて、社内で創意工夫し
キャラを育てていこうとする試みです。
自社制作ですので費用は大してかかりません。

『お金が無いことが問題ではない。
アイディアが無いことが問題である』

20年前、私がある営業研修で教わった言葉です。
これは本当に名言だと思います。

「お金」だけではなく
「時間」「楽しみ」「夢」「幸福」等と言い換えても
同様と思います。   

2024年 11.12月

(1)

(2)

あんしあさん アンシアマン

ふじ丸

秋晴れの10月某日曜日に

“高崎マーチングフェスティバル“の
“パレード“を見に行きました！

小５の息子が学校のマーチングバンドに
参加したため、初めての参加です。

（お姉ちゃんも6年の時に参加しましたが
当時はコロナ禍でパレード中止でした）

そんな初めて見た私の感想ですが…

「めちゃくちゃ感動しました！！」

我が子はもちろんですが、
他の学校の子たちも

「一生懸命練習したんだろうな」と
勝手に想像して目頭が熱くなったり…

（運動会のリレー競技を見ている感覚です）

また、招待されている（？）
全国トップバンドの演奏はさすがの一言で

特に大トリを飾った
【IPU・環太平洋大学マーチングバンド部】

の演奏は圧巻でした！

息子も「楽しかった！来年も参加したい！」
と意欲を見せています。

興味を持たれた方はぜひ来年ご覧ください！
（私も多分います^^）

2024年11･12月



生命保険
入院、手術…家族や自身に起こる万一に備えて、できることを一緒に考え
ます。生活状況の変化に応じて保障の見直しもサポートさせて頂きます。

自動車保険
自動車事故への備えをご提案します。不安に寄り添います。
保険会社と緊密に連携し最善の解決へ向け、サポ―トします

火災保険
火災や自然災害等への備えをご提案します。
保険会社と緊密に連携し、復旧をサポートします。

賠償の保険
賠償トラブルへの備えをご提案します。不安に寄り添います。
保険会社と緊密に連携し、最善の解決へ向けサポートします

おケガの保険
日常生活での偶然なおケガへの備えをご提案します。

保険以外のことでも

私たちは長年にわたり、多種多様な職種・バックグラウンドを
持つ方々から親しくして頂いております。

「こういう仕事をしている人はいない？」
「こんな趣味の人は？」「こんな会社知ってる？」など
まずは、お気軽におたずねください。

★弁護士、税理士、司法書士、社労士 等、様々な専門家を
ご紹介しています！

私たちは安心と幸せを
サ ポ ー ト し ま す

伊藤 博英
㈱アンシアサポート代表取
締役、ファイナンシャルプラ
ンナー、異業種交流会ビー
ネット21代表、バンドボー
カルなど多分野で活動中。

アンシアマン
アンシアサポート公式キャ
ラクターとして2024年5月
から活動中。あんしあさん
が変身した姿であり、人々
を手助けするヒーロー。

スペシャル対談企画 第一弾

※1 四つのキャラクター…あんしあさん、ふじ丸、アンシアマン、アンシアマン2号
※2 6：0の実践…伊藤提唱の独自理論
※3 カバンエクササイズ…伊藤発案のオリジナルエクササイズ
※4 歯磨き腹筋…伊藤発案のオリジナル筋トレ

※2【参考】
6：0の実践
コラム記事

※1【参考】
キャラクター紹介

※3【参考】
カバンエクササイズ

関連動画

これからやりたいこと

『何事も楽しんでやることが大切』

伊  今度は私からも聞いてみたいのですが、アンシアマン

は何かやりたいことはありますか？

ア そうですね、正直言うともっと皆さんの前に登場して

いきたいと思っています。ニュースレターには何度か出て

いるのですが、その他の自社チラシにはほとんど載せても

らっていないので…まずは会社案内に載りたいですね！

伊  気合十分ですね～分かりました！担当者にちゃんと伝

えます！

ア  ぜひお願いします（笑）伊藤さんは何かやりたいことあ

りますか？

伊  もちろん、書ききれない程沢山あります。「大学非常勤

講師になる」「“6：0の実践”（※2）を広める」「66才～大学

生になる」「働く仲間を増やす」「事務所を広げる」「社員旅

行をする」「“カバンエクササイズ“（※3）を広める」「”歯磨

き腹筋”（※4）を広める」など、まだまだありますが、本当

に書ききれなくなりそうなので…

ア  沢山あって時間が足りなそうですね。

伊  確かに時間はもっと欲しいですね。でも時間がなくて

も、大変でも、何事も楽しんでやるということがとても大

切だと思っています。それはもちろん仕事でも同じですね。

ア  そうですね。私もそう思います。

おっと！そろそろ終わりの時間のようです。まだ話し足り

ないですが…また第二弾に期待しましょう！短い時間で

したが色々とお話が出来て良かったです。今日はありがと

うございました。

伊  こちらこそ、ありがとうございました。私もアンシア

マンと話ができて良かったです！

アンシアマン誕生について

『私たちスタッフの理想であり、

目標とする存在』

アンシアマン（以下：ア）  こんにちは。こうやってお会い

するのは初めてですね。アンシアマンです。よろしくお願

いします。今回、対談企画ということで、現実世界に飛び

出して参りました。

伊藤博英（以下：伊）  まさかアンシアマンと対談する機会

が来るとは思ってもいませんでした。こちらこそ、よろし

くお願いいたします。

ア さて、早速ですが、私“アンシアマン“はどのように生ま

れてきたのでしょう？

伊  急に本題ですね（笑）

ア  皆さんキャラクター作りは初めてですよね？

伊  もちろんキャラクター作りに関しては全員素人でした。

ですので、そう簡単ではありませんでしたが、 ２０２４年

４月のタイミングで今一度構想を練ろうとなりました。さ

らに、イラスト作りの力を貸して下さる方も現れたことで、

紆余曲折はありましたが、着々と話が進みアンシアマン含

む四つのキャラクター（※1）が誕生しました。

まじめな話、数年前からスタッ

フみんなで会社キャラ構想に

ついては 何度か話をしてい

ました。ただ、なかなか形にな

らずにずっと“卵”の状態でした

ね。

ア 紆余曲折ですか？

伊  最初に私が描いた絵を見ていただければ分かる通り（笑）

皆で意見を出し合って、何度も何度も何度も修正しながら、

やっと完成したんですよ。

ア  きれいに仕上げてもらえて嬉しいです。ありがとうご

ざいます。ところで、会社キャラクターとしての私の役割

は何でしょう？

伊  そうですね、私たちスタッフの理想であり目標とする

存在であってほしいですね。困っている人の話を聞いて相

談に乗ったり、手助けしたり、いつも皆に寄り添う存在で

す。それだけでなく、みんなの代弁者として様々な場面で

情報発信をしていってほしいですね。

ア  これからまだまだ活躍の場がありそうですね。頑張り

ます！

２０２４年はどんな年？

『”物語”が始まった年です』

ア  ２０２４年はアンシアサポートや伊藤さんにとってど

んな年だったでしょうか？

伊  一言で言うと“物語“が始まった年です。

ア  物語が始まったとは？

伊  実は、保険代理店を新設するハードルは高く、私たち

が保険代理店のアンシアサポートと名乗れるまで（実績を

築くまで)４年かかりました。

ア  ２０２４年４月から正式に保険代理店アンシアサポー

トになったわけですね

伊 はい。それまでは、「安心と幸せをサポートするアンシ

アサポートです」と言いたくて、言いたくて、うずうずし

ていた4年間でした。

ア  大きな転機でしたね。

伊  はい。アンシアサポートの物語がここから始まります。

完成したキャラクター初期のイメージ画

これからもよろしくお願いします★

あんしあさん アンシアマン
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